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B2B-Wartungssoftware - 12-Monatsmodell

MaintainFlow erzielt im Basisszenario bei 24 Kunden 3.576 € Monatsumsatz. Der
Deckungsbeitrag nach variablen Kosten und Akquise betragt -102 € je Kunde.

STATUS SCORE FREIGABEN

READY_FOR_REVIEW 80/100 4 offen

Strukturierte Eingaben

NAME MaintainFlow

PRICE 149

VARIABLE KOSTEN 31

ACQUISITION 220

FIXKOSTEN 6800

CUSTOMERS 24

GROWTH 7

MARKET Fiktive Interviews mit 12 Instandhaltungsleitern; offentliches

Branchenvolumen 2025; drei unverbindliche Pilotinteressen.

Kennzahlen
BRUTTOMARGE DECKUNGSBEITRAG/KUNDE BREAK-EVEN-KUNDEN
79,2 % -102 € nicht

erreichbar

AXIOMDOCK - ILLUSTRATIVES MUSTERDOSSIER 2



12-Monats-Szenarien

- Konservativ: 31.330 € Umsatz - -58.407 € modelliertes Ergebnis - 22 Kunden in Monat 12
-~ Basis: 63.969 € Umsatz - -37.551 € modelliertes Ergebnis - 54 Kunden in Monat 12

— Ambitioniert: 113.336 € Umsatz - -8.244 € modelliertes Ergebnis - 111 Kunden in Monat 12

Marktannahmen

- Fiktive Interviews mit 12 Instandhaltungsleitern; éffentliches Branchenvolumen 2025; drei unverbindliche
Pilotinteressen.

- Startpreis 149 €, variable Kosten 31 €, Akquisekosten 220 €.

— Monatliche Wachstumsannahme 7 %; Sensitivitdit muss gegen reale Daten geprift werden.

Nachste Experimente

- Zahlungsbereitschaft mit einem konkreten Angebot und mindestens zwei Preisvarianten testen.
- Akquisekosten nach Kanal getrennt messen; unbelegte Reichweitenannahmen nicht verwenden.
- Kiundigung, Ruckerstattung, Supportzeit und Zahlungsgebihren in die Stiickkosten aufnehmen.

- Modell monatlich mit Ist-Daten versionieren und Abweichungen erklaren.

Freigabegates

OFFEN Marktannahmen besitzen datierte Quellen

OFFEN Preis, variable Kosten, Akquisekosten und Fixkosten sind belegt
OFFEN Konservatives Szenario bleibt finanzierbar

OFFEN Menschliche Freigabe vor Investitions- oder Erfolgsbehauptungen
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VENTRILOQ liefert ein Planungsmodell, keine Finanz-, Anlage-, Steuer- oder Rechtsberatung.
Szenarien sind Annahmen und keine Umsatz- oder Gewinnprognose.

Dieses Musterdossier wurde aus frei erfundenen Referenzdaten mit der jeweiligen AXIOMDOCK-Engine erzeugt. Es dokumentiert Struktur
und Ausgabeart, nicht die Eignung fir einen realen Einzelfall.
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